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— ,, Titus “-Gruppe

Geld und SpaB rollen beim
Skaten auf der StraBle

Miinster (gl). Nicht fiir die
Schule hat Eberhard ,,Titus"
Dittmann gelernt, sondern fiirs
Wirtschaftsleben. Aus einem
kleinen Skateboard-Verkauf hat
der friihere Miinsteraner Stu-
dienrat ein Unternehmen mit
einem Jahresumsatz in Hohe von
60 Millionen Mark geschaffen.

Sechs Stunden Zeitverschie-
bung stehen Titus Dittmann ins
Gesicht geschrieben, ein gele-
gentliches Gahnen kann sich der
52jahrige nicht verkneifen. ,Bin
erst vor einigen Stunden aus den
USA zurtiickgekommen — Gespra-

- che mit Lieferanten. Etwas an-

strengend”, lachelt Dittmann
miide. Leger in Skaterkluft ge-
kleidet, wirft er einen Blick
sowohl auf die aktuelle Umsatz-
kurve der Titus-Gruppe als auch
auf die Vergangenheit, in der er
viel bewegt hat oder besser
gerollt ist. Miinster, 1975. Am
Hittorf Gymnasium befindet sich
der Referendar Eberhard Ditt-
mann, von seinem Bruder schon
im Kindesalter , Titus“ gerufen,
in der Ausbildung. Fiir das aus
den USA stammende Skateboar-
ding hat der angehende Lehrer
ein Faible, und schlieBlich griin-
det er die erste Skateboard AG
fiir Schiller. Der rasante Fahr-
spall auf dem diinnen Brett mit
vier Radern zieht immer mehr
Jugendliche in ihren Bann.
,Miunster ist damals die deutsche

Hauptstadt des Skateboardings
gewesen, erinnert sich Ditt-
mann. Dennoch blieb die neue,
exotische Sportart in der allge-
meinen Gunst in Deutschland
weit hinter dem Fuflball zurtick.
Dittmann hat jedoch nie, die
Massenbewegung gesucht. Nur
fur seine Schiler flog er nach
Kalifornien, um dort Skate-
boards zu kaufen. Aus den gele-
gentlichen Mitbringseln entwik-
kelte sich ein kleines Handelsge-
schaft, in das er nach eigenen
Worten ,mehr oder weniger zu-
fallig  hereinrutschte®. 1980
schlieBlich griindete er unter dem
Namen seiner Frau Brigitta sei-
nen ersten Einzelhandel. Vier
Jahre spater gab Dittmann sei-
nen Lehrerberuf auf und baute
das Geschift aus. Der Grund-
stein fiir ein erfolgreiches Unter-
nehmen war gelegt.

Miinster 1999. Dittmann blickt
auf sein ,,House of Titus*: Dahin-
ter verbergen sich vier Einzelge-
sellschaften, die im GroB- und
Einzelhandel tétig sind. Die Pro-
duktion erfolgt in den USA und
Asien. Neben Skateboards be-
steht das Verkaufsprogramm aus
Sportschuhen und Bekleidung.
Skater koénnen ihre Ware tiber
eine europaweit einheitliche Te-
lefonnummer per ,Mailorder
bestellen. Darauf ist Dittmann
stolz: ,,In diesem Bereich sind wir
in Europa die groften und besten.
Im Zuge des Euro bauen wir

diesen Zweig aus.“
Neben diesem Vorhaben steht die
Ausweitung der Franchise-Kette.
Derzeit gibt es acht Franchise-
Nehmer in Deutschland. Insge-
samt hat die Titus-Gruppe nach
eigenen Angaben im vergange-
nen Jahr mit 80000 Kunden
einen Bruttoumsatz von 50 Mil-
lionen erwirtschaftet; 1999 soll
der Betrag auf 60 Mio. steigen.
Das Geheimnis des Erfolgs
liegt in Dittmanns Verstdndnis
fur jugendliche Belange. Denn
das Produkt Skateboard zu ver-
kaufen, hat eigene Regeln, die
sich nicht in feste Formeln fassen
lassen. Trotz der positiven Ent-
wicklung hat ,,Titus“ zwar weni-
ger bei den Luftspriingen des
Skatens, dafiir zumindest
menschlich stets Bodenkontakt
behalten. Zusammen mit seinem
16jahrigen Sohn fihrt er regel-
méaBig Skateboard, denn der
SpaB darf nicht zu kurz kommen.
Das Geschaft ist fiir den gelern-
ten Padagogen zuvorderst Idea-
lismus gewesen: ,Das Geld ist nie
die Triebfeder fiir mich gewesen,
sondern die Erfahrung, etwas auf
die Beine zu stellen und etwas
Kreatives geleistet zu haben.”
Bei den jahrlichen Skateboard-
Worldcups steht Dittmann stets
im Mittelpunkt der Jugend. Die
Nachwuchsskater sehen ihn als
Vater des Skateboardings. Und
diesen Status genieBt Dittmann
sichtlich. Riidiger Theiselmann

Mit Skatern zum Erfolg: Bereits im Jahr 1980 griindete Titus
Dittmann seinen ersten Einzelhandel, den , Titus Rollsport®, heute

Kultladen fir Skatefans aus aller Welt.
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